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Hvorfor?

Globalisering og digitalisering stiller nye krav til salg og seelgere

Hver anden B2B seelger fgler sig IKKE rustet til at mgde indkgbernes
forventninger

Der mangler forskning i salg og viden om hvad der virker

Salg har ikke udviklet sig i samme grad som marketing og indkgbsfunktioner



Derfor har 4 parter
teamet op...
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Formal:

L gfte salg som disciplin

Skabe starre bevidsthed om, hvordan vi i fremtiden kan arbejde med salg
Forgge bevidstheden om det potentiale der ligger |1 salgsafdelingerne
Praesentere de 7 omrader, som der er stogrst veerdi i at fokusere pa

| sidste ende — styrke erhvervslivet og skabe vaekst
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